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aria per famiglie
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 Consulenze assicurative e finanziarie La mia consulenza è sostanza, non 

forma. Anche con un semplice foglio di carta e una penna descrivo al cliente come f
unziona il mondo finanziario e assicurativo. Le mie consulenze assicurative e finanz
iarie servono a portare il cliente verso i propri obiettivi, utilizzando una strategia pe
rsonalizzata in base a due parametri principali: un’analisi fatta in modo competent
e e l’emotività del mio cliente. PARTNERSHIP Dal 2019 ho instaurato un rapporto di 
collaborazione con Solyda, agenzia iscritta regolarmente al RUI – Registro Unico de
gli Intermediari

 Descrizione

Diventare un chirurgo oppure uno scienziato
. Aprire una pasticceria oppure un centro est
etico. E, ancora, poter cambiare il percorso d
egli studi mentre si frequenta il liceo, scopre
ndo che la vera passione è creare qualcosa c
on le mani oppure dar vita a una start up. A 
queste e molte altre scelte imprevedibili dei f
igli talvolta i genitori non sono preparati. Qu
alche volta nel fare il mestiere più difficile ch
e esista (educare i propri figli) può anche cap
itare un imprevisto (una malattia, un inciden
te, la perdita del posto di lavoro). Quindi è b
ene dotarsi di un paracadute per essere al ri
paro da tanti rischi e tutelare gli interessi pat
rimoniali dei propri eredi. E poi non tutti han
no un percorso in discesa. Se il figlio nasce o 
diventa inabile, la preoccupazione principale
dei genitori è solo una. Questa è prevedere c
he in futuro quando non ci saranno più al fig
lio vengano garantite le identiche e amorevo
li cure prestate fino a quel momento. Certa
mente avere le risorse finanziarie per far fro
nte può essere d’aiuto, soprattutto quando il
“progetto di vita” richiede tanti anni di studio
e dunque è un investimento con un orizzont
e di tempo molto lungo E’ possibile riuscirci! 
Come farlo ? se molto dipende dal reddito d
ella famiglia e dunque dalla capacità di
risparmio di ciascuno (quella per l’educazion
e e il mantenimento dei figli è una delle moti
vazioni per le quali si risparmia di più), un pi
ccolo aiuto arriva da una buona pianificazion
e sia nel creare un “gruzzolo” sia nel
mettersi al riparo da tutti i possibili rischi. Ol
tre a capire quando pianificare, è importante
anche sapere come e quali strumenti di risp
armio utilizzare. Fissa subito un incontro per
sonale gratuito. Se sei arrivato fino a qui, me
riti un premio, anzi un doppio premio, perch
é riconosco in te la consapevolezza e la moti
vazione a vivere serenamente andando a co
prire grandi rischi con piccole cifre (davvero r
idicole). Ad esempio potresti assicurare la re
sponsabilità civile della vita privata della tua 
famiglia per un massimale di un 1.000.000 di
Euro con meno di 200€ all’anno, ma questo l
o potremo analizzare face to face. Ciò che vo
glio regalarti è un primo check-up di autoval
utazione della tua situazione assicurativa, pu
oi trovare tutte le informazioni su questo link
: https://www.vitodemarzo.it/la-pianificazion
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e-finanziaria-assicurativa/ Il secondo regalo c
he ti faccio è quello di offrirti una prima cons
ulenza gratuita informativa e non commerci
ale per capire nel dettaglio a quali rischi sei e
sposto come persona e come famiglia. Perch
é lo faccio? Perché non c’è nulla di più import
ante della tutela della propria salute e della s
alute di chi amiamo e molto spesso si è total
mente inconsapevoli dei benefici di una poliz
za assicurativa. Dico sempre che "è meglio u
na polizza senza sinistro che un sinistro senz
a polizza". Chi sono? Sono un intermediario 
assicurativo e finanziario e da anni faccio pa
rte dell’Associazione Italiana Educatori Finan
ziari, riconosciuta dal Ministero dello svilupp
o economico e accreditata al MIUR. (www.ai
ef.eu). Sono impegnato nella divulgazione di 
informazioni che riguardano il mondo assicu
rativo, la previdenza complementare e moda
lità di investimento sostenibile in base al per
osnale grado di rischio. Ho la fortuna di colla
borare con diverse compagnie assicurative it
aliane e internazionali di primo livello e quin
di posso davvero cucire "abiti su misura" in b
ase alle esigenze specifiche dei miei clienti.
Non mi dilungo e passo la parola a chi mi co
nosce da anni e continua a darmi fiducia. Alc
une testimonianze dei miei clienti “Finalmen
te un professionista dai grandi valori e dalla 
sincerità disarmante. Ho avuto modo di conf
rontarmi con il Dott. De Marzo lo scorso ann
o, e lui prima di tutto ha deciso di tutelare i 
miei interessi.” Stefano Porrelli Google “Prof
essionista serio e competente. Fa sempre e 
solo l’interesse del cliente. Consigli preziosi 
per la famiglia e il singolo. Grazie alla sua co
nsulenza mi sono protetto sotto tutti gli aspe
tti.” Alex Caputo Google “La competenza e la
professionalità, eccellenti, si fondono col val
ore aggiunto che tende alla “rarità”: onestà. 
A Vito De Marzo, alla sua obiettività, ho affid
ato, con massima fiducia e da anni, l’andame
nto finanziario ed assicurativo di me stesso e
della mia famiglia.” Luigi Cagnetta Google
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