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OFFERTA COSA SONO IN FINANZA GLI ST
RUMENTI DERIVATI
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 Consulenze assicurative e finanziarie La mia consulenza è sostanza, non 

forma. Anche con un semplice foglio di carta e una penna descrivo al cliente come f
unziona il mondo finanziario e assicurativo. Le mie consulenze assicurative e finanz
iarie servono a portare il cliente verso i propri obiettivi, utilizzando una strategia pe
rsonalizzata in base a due parametri principali: un’analisi fatta in modo competent
e e l’emotività del mio cliente. PARTNERSHIP Dal 2019 ho instaurato un rapporto di 
collaborazione con Solyda, agenzia iscritta regolarmente al RUI – Registro Unico de
gli Intermediari

 Descrizione

Cosa sono Gli strumenti derivati si chiamano
in questo modo perché il loro valore deriva d
all’andamento di un’attività sottostante, ovve
ro dal verificarsi nel futuro di un evento osse
rvabile oggettivamente. L’attività, ovvero l’ev
ento, che può essere di qualsiasi natura o ge
nere, costituisce il “sottostante” del prodotto
derivato. Ogni derivato si basa su una previsi
one o, se si vuole, una “scommessa” sul futur
o andamento del valore dell’attività oppure s
ull’accadimento dell’evento. Ad esempio, im
maginiamo un derivato sul prezzo del caffè: 
se prevedi che il prezzo del caffè salirà entro 
3 mesi e tale aumento si verifica, allora anch
e il derivato acquisterà valore. Se non avvien
e, il derivato acquisterà valore. Se non avvien
e, il derivato perde valore. Quindi, il valore d
egli strumenti derivati varia in base all’anda
mento del sottostante. L’andamento si calco
la secondo una relazione che è specifica per 
ogni strumento. Questa relazione è
rappresentata da una funzione matematica 
che può richiedere attività di analisi particola
rmente complesse. Che finalità hanno ? Tali 
strumenti sono utilizzati, principalmente, per
tre scopi: 1.ridurre il rischio finanziario di un 
portafoglio preesistente (finalità di copertura
); 2.assumere esposizioni al rischio al fine di 
conseguire un profitto (finalità speculativa); 
3.conseguire un profitto privo di rischio attra
verso transazioni combinate sul derivato e s
ul sottostante tali da cogliere eventuali differ
enze di valorizzazioni (finalità di arbitraggio).
Quali sono le categorie più diffuse? Le princi
pali categorie di derivati sono i cosiddetti “co
ntratti derivati”, che possono essere suddivis
i secondo la classificazione seguente: •i contr
atti a termine; •gli swap; •le opzioni In questo
articolo, per semplificazione, mi soffermerò 
soltanto sulle opzioni. Le opzioni L’opzione è
un contratto che attribuisce il diritto, ma non
l’obbligo, di comprare (opzione call) o vender
e (opzione put) una data quantità di un bene
(sottostante) ad un prezzo prefissato (strike 
price o prezzo di esercizio) entro una certa d
ata (scadenza). Il bene sottostante (che deve 
essere scambiato su un mercato con quotazi
oni ufficiali o pubblicamente riconosciute) pu
ò essere: •un attività finanziaria, come azioni
, obbligazioni, valute, indici, strumenti finanz
iari derivati eccetera; •una merce, come petr
olio, oro, grano eccetera; •un evento di varia 
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natura. Nel momento in cui il compratore de
ll’opzione esercita il diritto, cioè decide di ac
quistare (call) o vendere (put), il suo ricavo c
onsisterà: nel caso di opzione call, nella diffe
renza tra il prezzo corrente del sottostante (
detto prezzo spot) e il prezzo di esercizio; nel
caso di put, nella differenza tra il prezzo di es
ercizio e prezzo spot. Quali rischi possono co
mportare Molti strumenti derivati si basano 
sulla cosiddetta “leva finanziaria”, che rende 
particolarmente difficile la quantificazione d
ei potenziali guadagni e delle potenziali perd
ite, amplificando i movimenti al rialzo o al ri
basso dell’attività sottostante. In generale, la
struttura e le caratteristiche di tali strumenti 
non sono adeguati per il profilo di un investit
ore al dettaglio. Si devono valutare con molt
a attenzione i rischi connessi con l’acquisto d
i tali strumenti finanziari che sono molto co
mplessi. Se sei arrivato fino a qui, meriti un 
premio, anzi un doppio premio, perché ricon
osco in te la consapevolezza e la motivazion
e a vivere serenamente andando a coprire gr
andi rischi con piccole cifre (davvero ridicole)
. Ad esempio potresti assicurare la responsa
bilità civile della vita privata della tua famiglia
per un massimale di un 1.000.000 di Euro co
n meno di 200€ all’anno, ma questo lo potre
mo analizzare face to face. Ciò che voglio reg
alarti è un primo check-up di autovalutazion
e della tua situazione assicurativa, puoi trova
re tutte le informazioni su questo link: https:
//www.vitodemarzo.it/la-pianificazione-finan
ziaria-assicurativa/ Il secondo regalo che ti fa
ccio è quello di offrirti una prima consulenza 
gratuita informativa e non commerciale per 
capire nel dettaglio a quali rischi sei esposto 
come persona e come famiglia. Perché lo fac
cio? Perché non c’è nulla di più importante d
ella tutela della propria salute e della salute 
di chi amiamo e molto spesso si è totalment
e inconsapevoli dei benefici di una polizza as
sicurativa. Dico sempre che "è meglio una po
lizza senza sinistro che un sinistro senza poli
zza". Chi sono? Sono un intermediario assicu
rativo e finanziario e da anni faccio parte dell
’Associazione Italiana Educatori Finanziari, ric
onosciuta dal Ministero dello sviluppo econo
mico e accreditata al MIUR. (www.aief.eu). So
no impegnato nella divulgazione di informazi
oni che riguardano il mondo assicurativo, la 
previdenza complementare e modalità di inv
estimento sostenibile in base al perosnale gr
ado di rischio. Ho la fortuna di collaborare c
on diverse compagnie assicurative italiane e 
internazionali di primo livello e quindi posso 
davvero cucire "abiti su misura" in base alle 
esigenze specifiche dei miei clienti. Non mi d
ilungo e passo la parola a chi mi conosce da 
anni e continua a darmi fiducia. Alcune testi
monianze dei miei clienti “Finalmente un pro
fessionista dai grandi valori e dalla sincerità 
disarmante. Ho avuto modo di confrontarmi 
con il Dott. De Marzo lo scorso anno, e lui pri
ma di tutto ha deciso di tutelare i miei intere
ssi.” Stefano Porrelli Google “Professionista s
erio e competente. Fa sempre e solo l’intere
sse del cliente. Consigli preziosi per la famigl
ia e il singolo. Grazie alla sua consulenza mi 
sono protetto sotto tutti gli aspetti.” Alex Cap
uto Google “La competenza e la professional
ità, eccellenti, si fondono col valore aggiunto
che tende alla “rarità”: onestà. A Vito De Mar
zo, alla sua obiettività, ho affidato, con massi
ma fiducia e da anni, l’andamento finanziari
o ed assicurativo di me stesso e della mia fa
miglia.” Luigi Cagnetta Google
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